
Lieferantenbewertungs-Scorecard
Gewichtete Bewertung industrieller Lieferanten. Jede Note 1-5 anhand dokumentierter Nachweise; Note x Gewicht =
gewichtete Punkte.

1. Gewichtete Kriterien

 Kriterium  Gewicht

 Technische Fähigkeit und Spezifikationstreue  20 %

 Qualitätssystem und Zertifizierung  15 %

 Liefertreue und Termine  13 %

 Handelskonditionen und Gesamtkosten  13 %

 Finanzielle Soliditat und Kontinuitat  10 %

 Kundendienst, Ersatzteile und Service  10 %

 Gesundheit, Sicherheit und ESG  9 %

 Referenzen und Reputation  10 %

2. Skala 1-5
1 = Kein Nachweis: Behauptung ohne überprufbare Belege.

2 = Schwach: Teilweise oder indirekte Nachweise; wesentliche Lücken.

3 = Angemessen: Erfullt die Anforderung mit Dokumentation.

4 = Stark: Dokumentiert, verifiziert, über dem Feld; Nachweise beigefugt.

5 = Außergewöhnlich: Durch Referenz oder Besuch verifiziert, mit Vorteil.

3. Arbeitsregel zur Vergabe
4,00 oder mehr: vergabereif. 3,00-3,99: vergebbar mit Korrekturmassnahmen im Vertrag. Unter 3,00: nicht in der engen Auswahl.

Jedes disqualifizierende Warnsignal entfernt den Lieferanten unabhangig von der Summe.
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4. Fragenkatalog an den Lieferanten (12 Fragen)
1. Nennen Sie drei gelieferte Projekte mit vergleichbarem Umfang, mit Ansprechpartnern.

2. Legen Sie Ihre ISO-9001-Zertifikate mit Geltungsbereich und Ablaufdatum vor.

3. Welche Produktkennzeichnungen (CE, UL, ASME, 3-A, ATEX) gelten fur dieses Angebot?

4. Wie hoch ist Ihre aktuelle Werkstattauslastung und welche Positionen sind kritisch?

5. Welche Lieferzeit gilt, und wie wurde sie anhand der aktuellen Auslastung ermittelt?

6. Welche Kosten sind im Preis enthalten (Fracht, Zoll, Ersatzteile, Montage, Inbetriebnahme)?

7. Welche Zahlungsbedingungen, Währung, Preisbindung und Indexierung bieten Sie an?

8. Legen Sie Ihre letzten geprüften Abschlusse oder einen Bonitatsnachweis vor.

9. Wo lagern Sie Ersatzteile, und welche Eillieferzeit gilt?

10. Welche Reaktionszeiten und Serviceprasenz bieten Sie in unserer Region?

11. Welchen Umfang hat die Schulung unserer Bediener?

12. Akzeptieren Sie einen bezeugten Werksabnahmetest (FAT) und einen Besuch vor der Vergabe?

5. Disqualifizierende Warnsignale
- Angebot ohne Punkt-fur-Punkt-Antwort auf die Spezifikation.

- Keine kontaktierbare Referenz mit vergleichbarem Umfang.

- Zertifikate als Logos oder Screenshots, ohne Geltungsbereich und Ablaufdatum.

- Lieferzeit ohne Bezug zur Werkstattauslastung oder zu kritischen Komponenten.

- Verweigerung eines bezeugten FAT oder eines Besuchs vor der Vergabe.

- Preis deutlich unter dem Feld ohne technische oder kostenbezogene Erklarung.

- Hohe Anzahlung ohne Bankgarantie oder Vertragserfüllungsbürgschaft.

- Intransparente Eigentümerstruktur oder Weigerung, Finanzdaten offenzulegen.

6. Vergabeempfehlung
Gewichtete Summen, Vorbedingungen vor der Vergabe und Genehmiger festhalten. Dieses Dokument verteidigt die Entscheidung in

einer Prüfung oder vor der Geschäftsleitung.

Global B2B Group ist eine käuferseitige Plattform. Der Service ist fur Käufer bei Industrieprojekten ab 250.000 USD kostenlos; unser Team kontaktiert

in Ihrem Namen passende Hersteller. Keine Garantie fur Preise, Verfügbarkeit oder Finanzierung.
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